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Calendario de Formagao

Oferta Formativa UMinhoExec | | ANJE

Programa Avancado em Vendas |88h|
25 de setembro a 20 de dezembro de 2019

25 set. quarta-feira 18h00:19n00 Sessao de Apresentacao Elisabete Sa & Ricardo Branquinho
30 set. segunda-feira 19h00:23h00 Estratégia de vendas & Planeamento Carlos Cunha

02 out. quarta-feira 19h00:23h00 Estratégia de vendas & Planeamento Carlos Cunha

07 out. segunda-feira 19h00:23h00 Modelos de Vendas Vitor Carvalho

09 out. quarta-eira 19h00:23h00 Modelos de Vendas Vitor Carvalho

14 out. segunda-feira 19h00:23h00 Vendas 2.0 Paulo Morais

16 out. quarta-feira 19n00:23n00 ~ Vendas 2.0 Paulo Morais

21 out. segunda-feira 19h00:23h00  CRM Nuno Barata

23 out. quartadeira 19h00:23000  CRM Nuno Barata

28 out. segunda-feira 19h00:23h00 Seminario: Case Study - SWORD HEALTH André Santos

30 out. quartafeira 19h00:23h00 Recrutamento & Selecéo Rita Serra

04 nov. segunda-feira 19h00:23h00 Recrutamento & Selecéo Rita Serra

06 nov. quarta-feira 1900:23n00  Gestao Equipas Carlos Maia

11 nov. segundafeira 19n00:23n00  Gestao Equipas Carlos Maia

13 nov. quartafeira 19h00:23h00 Lideranca & Motivacéo Ricardo Branquinho

18 nov. segunda-feira 19h00:23h00 Lideranca & Motivacéo Ricardo Branquinho

20 nov. quarta-feira 19h00:23n00  Coaching & PNL Sergio Aimeida

25 nov. segundafeira 19n00:23h00  Coaching & PNL Sérgio Almeida

27 nov. quarta-feira 19h00:23h00 Seminario - Técnicas de teatro aplicado as vendas Joana Estrela

02 dez. segunda-feira 19h00:23h00 Técnicas de vendas & Negociago Nuno Fontoura

04 dez. quarta-feira 19h00:23h00 Técnicas de vendas & Negociacéo Nuno Fontoura

09 dez. segunda-feira 19h00:23h00 Simulacéo: Técnicas de vendas Paulo Morais & Ricardo Branquinho
11 dez. quarta-feira 19h00:23h00 Seminério - Marketing Pessoal Francisco Viana

20 dez. sextafeira 19h00:23h00 Apresentagdes finais Paulo Morais & Ricardo Branquinho




